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                             Carlos Alberto Sepúlveda Martínez            
               					     
					   Ingeniero Comercial
					       csepulm@hotmail.com

Con más de 20 años de desempeño en empresas de manufactura y servicios en cargos de gestión comercial y administrativa. Fortaleza y capacidad profesional para liderar equipos humanos comprometidos con planes y objetivos de la empresa, optimizando procedimientos, logística de distribución, análisis, determinación de precios, de costos, márgenes y tarifas de acarreo. Tareas válidas para una eficaz toma de decisiones para alcanzar metas de ventas y una mejor posición de mercado.
Tel: 9 82257533
Rut: 9.819.796-6	  
Licencia Conducir Clase: B 				F.Nac.26/07/63               3 hijos,1 hija
		

ANTECEDENTES ACADÉMICOS:

1988    Obtiene Título de Ingeniero Comercial y Licenciado en Ciencias de la Administración         
              Universidad de Tarapacá, Arica-Chile

 1995    Obtiene Título Diplomado en Administración, Evaluación y Control          
              De Proyectos en Universidad de La Serena, La Serena-Chile





2º Semestre 1990    Aprueba curso inglés de 30 horas en Instituto Lenguaje Center La Serena
2º Semestre 1996    En CCU Santiago realiza curso avanzado de Excel, Word, Power Point,
                                Internet, Correo electrónico.
Nov. 2000               En CCU Santiago realiza curso de Evaluación de desempeño
Abr 2001                 En CCU Coquimbo taller actualización conocimientos en Excel, Word,
                                Power Point, Internet, Correo electrónico.
Abr 2004                 En CCU realiza taller “Plan Punto Máximo”
Oct 2006                 En Winter Realiza curso software sistema administrativo ST400
Nov 2007                En Winter SA asiste a convención Nac. de Jefes Operacionales.
Abr 2008                 En Winter SA realiza curso prevención de riesgos Derecho a Saber Ley 16744
Jun 2009                  En Winter SA realiza curso de sistema Operativo Linux, Sistema SAP
Feb 2015                  Min. Educación Capacitación programa Contigo Aprendo
Jun 2017                  SEREMI Antofagasta Taller de Capacitación “Guías para la evaluación de Impacto
                                 Ambiental”
Ago 2017                 SEREMI Antofagasta “Curso Metodología para Diseño de Programas Sociales”
Sep 2017                  SEREMI Antofagasta “Rol Estratégico del Jefe de Servicio en las Compras Públicas”






EXPERIENCIA EN DOCENCIA:

Abr-Jul 2016   	Profesor  Instituto Santo Tomás Ovalle

 Imparte clases en calidad de Académico Cátedra de Macroeconomía y Microeconomía. Carrera
Contador Auditor e Ingeniería en Administración

Jul/2014-Feb/2017 :  Docente       Liceo Estela Ávila  Comuna de Ovalle

Imparte clases en la asignatura de Matemática e Informática cursos desde 1° a 4° Medio

Mar-Ago 1991:                 Profesor   Facultad  de  Economía   Universidad de La Serena

Imparte clases en calidad de Profesor -Suplente Cátedra de Finanzas II. Carrera Contador Auditor 
Profesor   titular de la Cátedra Marketing Carrera Contador Auditor 

EXPERIENCIA LABORAL:

Mar/2017-Actual                 Profesional Experto Programa FNDR SEREMI Antofagasta

Control presupuestario del gasto en adquisiciones de bienes y servicios realizadas a través de Mercado Público; Apoyo y coordinación de las actividades de los profesionales; Asistencia en operación de equipos computacionales, impresoras y Vehículos; Control de Inventarios de Activos, Equipos y Mat de Oficina del Programa. Evaluador sectorial proyectos ingresados a Servicio Evaluación Ambiental

Feb/2012-Dic/2015                Asesorías  Profesionales  a PyMES  de La Región

Referidas a elaboración de Planes y Acciones Comerciales. Estudio de costos y determinación de precios.
Estudios de viabilidad de Negocios y su Rentabilidad, Evaluación de Proyectos de Inversión. Asesorías en aspectos tributarios y de Legislación Laboral.

		                          Jefe Administrativo                                          
Ago/2006–Ene/2012         Zonal III y IV Región          CECINAS WINTER S.A   COQUIMBO
                                                              	
[bookmark: OLE_LINK4][bookmark: OLE_LINK3]Responsable de planificar, organizar, supervisar  y controlar  la operación general de áreas Administrativas, Bodegas, Distribución  y  RRHH de zonales  III y IV Región en cuanto a los valores  de la Cobranza, Recaudación de la Preventa, Gestión de Cartera de Crédito,  Selección y Contratación de Personal, Control de Inventarios-Bodega de Productos Terminados. Optimiza Logística y Distribución  elevando  los  indicadores de Gestión, como disminución de pérdidas, aumentar la cobranza, optimización de procesos administrativos. Se encarga de Coordinar y Supervisar los CONTRATOS CON EMPRESAS DE TERCEROS que proveen los servicios de Transporte, Mantenimiento, obras civiles y personal apoyo a ventas.






                                                

 Jefe Actividades Comerciales
Nov/2000-Jun/2005                    Zonal  III y IV región		        CCU SA-LA SERENA
	
[bookmark: OLE_LINK1]Responsable área comercial Zonal III y IV Región. Planifica, Supervisa y controla las  actividades Comerciales, cuyo objetivo es el aumento de ventas y valor de las  marcas en: Categorías, Cervezas, Gaseosas, Vinos y Pisco. Supervisa implementación de acciones comerciales en puntos de venta; a proveedores en la fabricación e instalación de letreros, estructuras, en puntos de venta y vía pública. En el período la Zonal logra 90% participación de mercado categoría Cervezas. Un 98% en segmento consumo Fuera del Hogar. Posicionamiento marca Pisco Ruta Norte alcanzando la zonal una de las mejores participaciones de Mercado respecto al resto de zonas del país. Logra mejorar índices relativos a la gestión comercial, gastos operacionales con ello reducir relación gastos/margen directo.
			                
Ene/1996-Oct/2000	Asistente Comercial y Jefe Gestión Zonal     CCU SA   SANTIAGO
	  		                                                   
[bookmark: OLE_LINK2]Encargado de realizar actividades de recopilación y consolidación de toda la información para la elaboración del presupuesto operacional y de ventas de la Zonal. Elaboración y análisis de informes de gestión, circunscrito a la gerencia de Ventas Zonal Santiago cuyo objetivo es identificar desviaciones respecto a metas de ventas, participación de Mercado y Márgenes Operacionales para una óptima toma de decisiones y acciones correctivas. Asume similar función de reemplazo para la Gerencia General de Ventas País.
                                              
Mar/1994-Jun/1995            Coordinador Área Comercial y Marketing    CIDERE   IV REGIÓN                                                                                                                  
                                                        
Mandatado por CIDERE  inicia estudio estratégico y análisis FODA, en aspectos como; catastro plantel de caprinos, zonas de pastoreo, número y nivel de infraestructura de las plantas queseras,  Capacidad de producción, calidad de productos. Estudio abarcó las 3 provincias de la IV región. Se recopila información la demanda interna, el consumo percápita en países con mayor industria. Objetivo fortalecer la elaboración de productos principalmente el Queso a través de la incorporación de técnicas modernas para posicionarlo como un producto altamente sustentable y rentable.  Evalúa Proyectos de Construcción y puesta en marcha de nuevas plantas productoras. Elabora e implementa El Plan Comercial, de Ventas y distribución; Asesora a comunidades de crianceros de la IV Región. La Gestión realizada logra incorporar en cadenas regional de supermercados el producto más rentable (Queso de cabra).	                            
		      
Nov/1992-Dic/1993        Supervisor Plataforma Comercial    BANCO SANTANDER COQUIMBO

Encargado de coordinar las actividades de la Plataforma Comercial de la sucursal; Captar Inversiones de empresas y personas naturales. Colocar los productos como Captaciones de Ctas. Corrientes, Ahorros, Acciones, Fondos Mutuos, Depósitos y Colocaciones de Créditos Corto, Mediano y Largo Plazo. Contribuye a elevar índices de rentabilidad e indicadores posicionando a la sucursal sobre el promedio de industria de la plaza. Mejora Indicadores del grado de satisfacción de la cartera de clientes.
	
May/1989-Oct/1992	Asistente  Comercial                       CCU S.A DISTRITO IV REGIÓN

Responsable de la elaboración de informes de gestión, determinación de Indicadores, elaboración de presupuesto operacional y de ventas de la gerencia de ventas Zona Norte Chico (Cervezas y Gaseosas) que permiten contar con importante flujo de información  para  una eficiente  y oportuna  toma de decisiones.
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